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“A stratégia nem más, mint 
utólag megmagyarázott 
szerencse.” (Edward de Bono)

iCORSO stratégia
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szembenézés

A 90-es évek expanziója leáll.

§ demográfia
§ struktúra
§ finanszírozás
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szűkebb környezet

LLL
tágabb környezet

§ nagyvállalati belső képzések
§ szakmai képzések
§ állami képzők
§ KKV képzők

az ötlet: nem iskolarendszerű felnőttképzés
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Fontos a felnőttképzés?

Képzéseken való részvétel a munkavállalók körében
GDP az EU27 átlagához mérve
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Részvételi arány az iskolarendszeren kívüli 
oktatásban



95 óra

35 óra
24 óra

egy felnőttképzés átlagos hossza



a piaci helyzet

✴ rengeteg adminisztráció
✴ az adminisztráció papír-alapú
✴ a felnőttképzés jelentősége nő
✴ nincs ilyen termék



I. tétel - megtalálni

§ a valódi problémát
§ a szinergiát



projekt: 25.651350.- Ft - 57.003.000.- Ft

GOP-1.3.1-09/A-2009-0038

II. tétel – a fordító

09.05.25 09.09.15 10.09.15 10.11.23 14.06.15

ok ok ok ok



§ módszertan, technológia
§ adminisztráció (itt sincs bürokratikus deficit)

III. tétel – megcsinálni

IV. tétel – valóság
§ KIT



➡ globális pénzügyi modul 
➡ szakvizsgáztatási rendszer
➡ nyelvvizsga-admninisztráció
➡ vezetői információs modul

erdmény
§ sikeres projekt zárás
§ üzleti eredmények
§ szinergiák
§ új lehetőségek



Köszönöm a megtisztelő figyelmet!

Rós László
ros@dexter.hu



Üzleti modell
Használat-alapú díjszabás

Hosszútávú megállapodásokra törekedünk

Egyedi árazási megoldások is szóba jöhetnek

A termék ára a tanfolyamszervezők megnövekedő 
kapacitásával arányos.




